vis-a-vis

Der Mensch mit seinen Bediirfnissen
Die Beratungsphilosophie der Hypi

Kontaktloses Zahlen jetzt auch mit der Debitkarte

Editorial i Hypi lanciert als erste Schweizer Bank kontaktlose Debitkarte
Anlageberatung ISt Neues Hypi Finanztool jetzt im E-Banking
eine persanliChe An- i Alle Ausgaben auf einen Blick

gelegenheit Zertifizierte Praxisausbildende 2014

Vier weitere Hypi-Mitarbeitende haben Abschluss geschafft

Sehr geehrte Damen und Herren WH

Die Hypothekarbank Lenzburg stellt sich seit
jeher der Herausforderung, die Anlagen ihrer
Kunden professionell zu analysieren und zu ver-
walten. Dabei ist der personliche Kontakt das Ein
und Alles. Was erwarten Sie von einer Bank die
«vis a vis» sein soll und die «Vertrauen verbindet»
nicht nur als Werbeslogan fiihrt? Personlichkeit —
Um dieser Erwartungshaltung gerecht zu werden,
setzen wir auf das persénliche Gesprach. Dieses
richtet sich dabei ganz nach der individuellen
Situation und nicht nach dem Vermogenssaldo.
Der direkte Kontakt zu lhrem/lhrer langjahrigen
Kundenberater/in sowie zu den Boérsen- und
Devisenhéandlern ist fiir uns genauso selbstver-
sténdlich wie der Handel aller gangigen Wertpa-
pier- und Deviseninstrumente.

Mit einer offenen Produktearchitektur haben wir
die Moglichkeit, Ihnen ganz konkrete Vorschla-
ge prasentieren zu konnen. Unsere Betreuung
endet nicht beim Verkauf. Wir orientieren Sie
kontinuierlich tber bevorstehende Kapitalereig-
nisse und liefern die von lhnen nachgefragten
Informationen auf den verschiedensten Kanalen.
Sei es eine Trading-ldee, die bei interessanten
Marktkonstellationen erscheint, oder mittels un-
serem monatlichen Anlage-Service, dem Sie kurz
und auf den Punkt gebracht Anlagevorschlage
mit unseren Einschatzungen entnehmen koénnen.

Mit verschiedenen Anléassen auch in lhrer Region
wollen wir das Thema Anlegen hochhalten. Ge-
rade in diesem schwierigen Anlageumfeld ist es
uns wichtig, lhre Anliegen aufzunehmen und fir
Losungen Hand zu bieten. Eine Anlagesituation
wie die Aktuelle, mit Béorsen nahe ihren Hochst-
kursen, Leitzinsen die seit Anfang Jahr nochmals
um Uber ein halbes Prozent gesunken sind, wei-
terhin ungeldsten wirtschaftlichen wie politischen
Problemen in und um Europa; da ist guter Rat
teuer oder eben vis-a-vis.

Sascha Hostettler, Mitglied der Geschéftsleitung
Bereich Anlagekunden und Handel

9:”3 Hypothekarbank
% Lenzburg

Vertrauen verbindet. www.hbl.ch



Privatkunden und Vertrieb

Der Mensch mit seinen Bediirfnissen
Die Beratungsphilosophie der Hypi orientiert sich in erster Linie

am Kundenwunsch

Auch in der Bankenwelt werden die elektronischen Kommunikationskanéle eingesetzt, sofern es das Bankgeheimnis erlaubt. Doch eine kompetente
Beratung bedarf des persénlichen Kontaktes von Mensch zu Mensch und kann nicht durch einen «Klick» ersetzt werden.

Als Regionalbank sind wir mit 13 Geschéftsstellen im Herzen des Kantons Aargau
vertreten und bei unseren Kunden — bei lhnen — vor Ort. So kennen wir die Gegeben-
heiten der einzelnen Regionen und bieten lhnen als vertrauenswirdige Partnerin eine
kompetente Beratung. Diese Beratung ist individuell. Selbst im Tagesgeschaft werden
keine «Paket-Lésungen» angeboten, sondern spezifisch auf lhre Lebensphase und
Rahmenbedingungen abgestimmte Angebote zusammengestellt. Der Mensch mit sei-
nen Bedurfnissen steht im Vordergrund, und diese Bedurfnisse andern sich mit jeder
Lebensphase — sei es bei der ersten Arbeitsstelle, im Studium, bei der Heirat, beim
Erwerb eines Eigenheims oder bei der Pensionierung.

Die Grundlage unserer Beratungsphilosophie ist, lhre persénliche Lebenssituation
genau zu verstehen und lhnen einen angepassten Massnahmenvorschlag zu unter-
breiten. Dabei geben wir Ihnen unser Leistungsversprechen, dass wir uns fur Sie
die erforderliche Zeit nehmen und Sie mit Ihren Zielen und Wiinschen im Mittelpunkt
stehen.

«Diese Beratung ist individuell.
Der Mensch mit seinen Be-
dirfnissen steht im Vor-
dergrund, und diese andern
sich mit jeder Lebensphase.»

Bei uns finden Sie lhre I6sungsorientierte und fachkompetente Partnerin mit einem fai-
ren Preis-Leistungsverhaltnis, die durch die regionale Néhe lhre spezifischen Pléne
und Ziele kennt und versteht.

Abhéangig von lhrer Lebenssituation
andern sich Ihre Winsche
und Bedurfnisse.

Ausbildung
Jetzt gilt es, sein erstes Geld zusammenzuhalten, um sich
die eigenen Wiunsche erfillen zu kénnen.

Anlagen gemass lhren Zielen und Wiinschen

Dank langjahriger Erfahrung kénnen wir Sie spezifisch nach Ihrem Anlageziel und lhren

Anlagewinschen kompetent beraten und unterstiitzen. Dabei gewichten wir unsere 16-

sungsorientierten Vorschlage nach Sicherheit, Rendite, Wachstum oder Verfugbarkeit.

Sie geniessen bei uns einen individuellen Service, der sich nicht nach dem Vermégens-
saldo richtet, sondern auf lhre Situation abgestimmt ist.

«Fur die Eigenheim-Finanzierung
stehen verschiedene attraktive
Hypothekar-Modelle zur Ver-
figung.»

Umfassender Service zur Eigenheim-Finanzierung

Sie interessieren sich fir den Kauf oder Neubau eines Eigenheims? Sie méchten |hr
Eigenheim renovieren? Fur die Eigenheim-Finanzierung stehen lhnen verschiedene at-
traktive Hypothekar-Modelle mit unterschiedlichen Zinsvorteilen zur Verfugung. Gerne
verschaffen wir Ihnen Ubersicht und beraten Sie zur Beurteilung von Lage und Um-
gebung sowie zur Berechnung der finanziellen Belastung beim Erwerb lhres kiinftigen
Eigenheims. Nehmen Sie eine unverbindliche und kostenlose Erstberatung zu lhrer
Bau-ldee durch unseren «Banker» zusammen mit dem Architekten aus dem Archi-
tektenpool wahr und informieren Sie sich tber www.hypicasa.ch, dem umfangreichen
Online-Immobilienmarkt, tber Ihren Traum!

Eine Finanzierungsberatung beinhaltet bei uns auch eine Vorsorgeanalyse. Denn wir
mochten, dass Sie auch in Zukunft in Ihrem Eigenheim ruhig schlafen kénnen.

Beruf

Ein guter Zeitpunkt, um Gber die eigene finanzielle Zukunft nachzu-
denken. Sichern Sie sich ab und sorgen Sie fur die Zukunft vor! Jetzt

haben Sie alle Moglichkeiten zu investieren.




Pensionsplanung — Einkommensliicke nach Pensionierung

Wegfallende Budget /
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Familie

Sicher moéchten Sie sich zusammen einige Traume erfullen!
Sie brauchen eine «Familienkutsche». Ausserdem wollen
Sie Ihren Kindern ein schénes Zuhause bieten, am besten
die eigenen vier Wande?

v

Sichere und flexible Pensionsplanung

Trotz maximalen Renten aus der 1. und 2. Saule entsteht haufig eine Vorsorgeliicke.
Dies hat zur Folge, dass der gewohnte Lebensstandard nach der Pensionierung

oft nicht mehr finanziert werden kann. Durch die rechtzeitige Planung lhrer (Frih-)
Pensionierung stellen wir sicher, dass Sie sich alle Maglichkeiten offen halten und
flexibel reagieren kénnen. Wir beraten Sie gerne bei lhrer ganz persénlichen Vorsorge-
planung, sei es mit einer gebundenen Vorsorge, mit welcher Sie jedes Jahr Steuern
sparen kénnen oder weiteren flexiblen Lésungen.

Testen Sie uns, wir freuen uns tber lhre Kontaktaufnahme!

roger.brechbuehler@hbl.ch,
Mitglied der Geschéftsleitung, Bereich Privatkunden und Vertrieb

Ruhestand

Endlich ist die Zeit gekommen, zu tun und zu lassen, was
man willl Jetzt haben Sie die Moéglichkeit fur langere Rei-
sen. Vielleicht denken Sie sogar an einen zweiten Wohnsitz,
wo es schéon warm ist?



Privatkunden

Kontaktloses Zahlen jetzt auch mit der Debitkarte
Hypi lanciert als erste Schweizer Bank Debitkarte mit neuster Technologie

Mit dem Wechsel von Maestro auf V PAY bei der Debitkarte nimmt die Hypothekarbank
Lenzburg eine Vorreiterrolle ein und fiihrt als erste Bank in der Schweiz kontaktloses
Zahlen bei ihrer Debitkarte ein.

Bild: aduno.ch

Anlagen

lhr Tor zur Finanzwelt
Die Hypi — lhre Bank fir Anlagen und Handel

Die Hypi bietet Ihnen nebst den klassischen Konto- und Hypothekar-Dienstleistungen
auch ein breites Spektrum und einen professionellen Service im Bereich der Anlage-,
Handels- und Finanz-Dienstleistungen.

Uber Ihren persénlichen Berater oder direkt tiber unsere Handelsabteilung bieten wir Ihnen:

¢ Direkthandel an der Schweizer Borse
Die Hypothekarbank Lenzburg ist seit 14 Jahren Mitglied der Schweizer Borse. So pro-
fitieren Sie von einem effizienten Handel aller kotierten Produkte, schneller Ausfuhrung
und direkter Abrechnung auf lhrem Konto.
Bei Transaktionen per E-Banking profitieren Sie zudem von einem reduzierten Tarif.

¢ Alle Anlagekategorien aus einer Hand
Alle weltweit gangigen Anlageprodukte kénnen Sie bei uns direkt tber die lizenzierten
Handler oder lhren personlichen Kundenberater handeln. So geniessen Sie schnelle
Ausfuhrungen in Aktien, Obligationen, Derivaten, Anlagefonds, Edelmetallen, Devisen
und EUREX.

¢ Devisenhandel fiir Privat- und Firmenkunden
Bei uns kénnen Sie Kassa- und Termingeschafte sowie kotierte Devisenoptionen handeln.

Hinter der Debitkarte namens V PAY steht die Firma Visa. Visa ist eines der weltweit fih-
renden Unternehmen im Zahlungsverkehr und in der Schweiz insbesondere durch die Visa
Kreditkarten bekannt. Wéhrend die Debitkarte von Visa, V PAY, in der Schweiz noch relativ
neu ist, hat sich diese Karte im europaischen Ausland bereits etabliert.

Die V PAY-Karte kann in der Schweiz und in ganz Europa tberall dort eingesetzt werden, wo
auch die bisherige Maestro-Karte akzeptiert wurde. Auch die bisherige Geheimzahl (PIN)
kann bei der neuen Karte weiterverwendet werden. Als zuséatzlichen Vorteil bezahlen Sie

in vielen Geschaften ohne Bargeld schnell und unkompliziert mit der neuen, bisher in der
Schweiz nur bei Kreditkarten angebotenen Kontaktlos-Funktion — ein deutlicher Komfortge-
winn. Zudem steht V PAY fur modernste und sicherste Technologie, da séamtliche Transakti-
onen ausschliesslich tber den Chip abgewickelt werden.

Ihre Vorteile mit der neuen V PAY-Karte:

¢ Bequeme Nutzung fur einfaches Einkaufen sowie Bargeldbeziige in ganz Europa.

e Hochste Sicherheit dank Chip-Technologie der neusten Generation.

e Kontaktlos bezahlen kénnen Sie tberall, wo Sie nebenstehendes Kontaktlos-Symbol sehen.
Fur Kleinbetrage bis CHF 40.— gentgt es, lhre V PAY-Karte kurz an das Lesegerat zu
halten. Bei grésseren Betragen werden Sie aufgefordert, zuséatzlich thre PIN einzutippen.

Die Einfuhrung der neuen Karte findet in den kommenden Wochen statt.

andre.renfer@hbl.ch/062 885 14 68

¢ Klassische Vermégensverwaltung und ETF-Mandate
Unsere Fachspezialisten bieten Ihnen kompetente Lésungen in der Vermégensverwal-
tung zu fairen Konditionen. Unsere ETF-Mandate kénnen Sie in verschiedenen Umset-
zungsvarianten bereits fur Betrage ab CHF 50°000.— abschliessen.

¢ Kompetente Anlageberatung
Die Kundenberater der Hypi nehmen sich gerne Zeit, kompetent und neutral auf lhre
Anlagebedirfnisse einzugehen, um gemeinsam eine individuelle, massgeschneiderte
Losung fur Sie zu erarbeiten.

Haben Sie Fragen zum Anlage- und Handelsgeschéft?
Kontaktieren Sie uns. Wir helfen lhnen gerne weiter!

Kontakt Anlagen 062 885 15 55 oder anlagen@hbl.ch
Kontakt Handel 062 885 11 33 oder handel@hbl.ch

philipp.strahm@hbl.ch /062 885 12 59

Das Team Anlageberatung und Handel der Hypi, v.l.n.r.: Simon Wey, Dario Zanolli, Monika Hafliger, Sascha Zuttel, Karin Wipf, Stleyman Sagguc, Philipp Strahm,
Sascha Hostettler, Florian Muller, Sven Raber, Agnese Fanconi, Martin Schmied, Giovanni Greco, Carlos Pérez.



Privatkunden

Neues Hypi Finanztool jetzt im E-Banking

Alle Ausgaben auf einen Blick

Das Finanztool der Hypi besticht durch Funktionalitaten, die in dieser Form und
aus einer Hand neu sind. Es unterstiitzt Sie darin, lhre aktuelle Finanzsituation auf
einen Blick zu verstehen. Damit erhalten Sie mehr Kontrolle und Uberblick iiber
lhre privaten Finanzen als je zuvor.

Das Finanztool ist ein Personal Finance Manager, der vollstandig ins E-Banking der
Hypi integriert wurde. Die niitzlichsten Funktionen finden Sie hier im Uberblick:

e Mit der Ausgabenanalyse wissen Sie auf Knopfdruck, wofir Geld ausgegeben wird.
¢ Die Erstellung eines personlichen Budgets gibt Ihnen mehr Kontrolle tber lhr Geld.
Dies erledigt das Finanztool automatisch fur Sie, wenn gew(inscht. Innert weniger

Sekunden sehen Sie, ob die Ausgaben noch budgetkonform sind und die gesetzten
Ziele und Traume verwirklicht werden kénnen.

® Suche nach Transaktionen ist nun ein Kinderspiel. Mit der integrierten Suchfunktion
stébern Sie rasch auch lang zurtickliegende Transaktionen wieder auf.

AUSGABEN BUDGET ANGEBOTE
Monat wanien AL!Q v :iarr'gr.r:r-n wahlen 0 Alle Balken WEFDErgeEn

Kateqorie Budget ALsgaben Werfugbar

Ausgehen 100.00 2000 80.00

Freizeit {Hobby, Geschenke) Z0.00 20.00 0.00

Lebensmitte 100,00 99.00 11.00

Restaurants & Cafes 100.00 86.00 14.00

I\!

Shopping 100.00 81.20 18.80

lelco {(Handy, Intemet, Medien) 50.00 656.40 £.40

Alle beobachteten Kategonen 43000 362 60 117 40
Alle Angaben in CHF

Das Finanztool macht die persoénliche Budgetkontrolle zum Kinderspiel.

Datenschutz ist gewahrleistet

Wichtig zu wissen: Das Finanztool analysiert keine Daten wie bei anderen Anbietern.
Die Daten werden in einem Rechenzentrum geschutzt, welches den Anforderungen
der FINMA entspricht. Dieses Vorgehen ermoéglicht es dem Kunden, vollig anonym
und ohne seine Daten und Bankverbindungen preiszugeben, eine ganzheitliche Uber-
sicht Uber seine finanziellen Verhaltnisse zu erstellen und weiter zu verfolgen.

Riickblick

Umgang mit Geld will gelernt sein
Infoabend Jugendverschuldung stiess auf grosses Interesse

Mitte September fand in der Berufsschule Lenzburg ein Infoabend zum Thema
«Jugendverschuldung, Geld einteilen und Spass haben» statt.

In der heutigen Gesellschaft ist das Verlangen gross, das Angebot riesig, das
Budget jedoch beschrankt. Uber 40 Eltern, Jugendliche und junge Erwachsene
liessen sich an diesem Abend informieren — sei es bei einem Referat von Andrea
Fuchs, Praventionsfachfrau der Schuldenberatung Aargau-Solothurn oder an den
verschiedenen Infostanden.

Die Hypothekarbank Lenzburg wird dieses Thema in den nachsten Monaten weiter
ausbauen. In verschiedenen Oberstufen-Klassen sind Vortrage mit der Demonstra-
tion des «Hypi Finanztool» geplant, um so bereits im Jugendalter die Grundlagen
fur den richtigen Umgang mit Geld zu lernen.

sandra.riederer@hbl.ch/062 885 13 45

25%

Wohnen
1075.00 CHF

Mit dem neuen Finanztool schafft man sich Uberblick tiber die privaten Ausgaben.

Uberblick gewinnen und Erfolge feiern

«Es macht Sinn, sich moéglichst frih mit Geld und den persénlichen Ausgaben auseinan-
der zu setzen. Gerade die Zahlen der Jugendverschuldung sprechen da klare Worte »,
sagt Sascha Hostettler, Leiter Anlagekunden und Handel der Hypi. «Es ist uns wichtig zu
vermitteln, wie Geldstrome wirken und wie jeder sie beeinflussen kann. Die veréanderten
Bezahlsysteme haben die Ubersicht tiber das eigene Budget erschwert. Mit dem Hypi
Finanztool kann der Uberblick wieder hergestellt werden. Das Hypi Finanztool erméglicht
das Erreichen von eigenen Zielen und das Feiern von finanziellen Erfolgen. So ist der
Eintritt in die Finanzwelt gut unterlegt und macht erst noch Freude.»

Méchten Sie von dieser kostenlosen Dienstleistung profitieren? Kontaktieren Sie
uns auf unserer kostenlosen E-Banking-Hotline 0800 813 913 oder per Mail an
e-banking@hbl.ch. Wir wiinschen lhnen schon heute viel Spass mit dem neuen Tool.

sandra.riederer@hbl.ch/062 885 13 45

Drei Fragen an unser Beraterteam

Aus welchem Grund verwenden Sie das Finanztool?

Claudia Siiess: Fiir mich ist die Ubersicht bei meinen Finanzen sehr wichtig.
Das Hypi-Finanztool unterstitzt mich dabei.

Siileyman Saggiic: Ich kann mir ein genaues Budget erstellen und bin mir so
jederzeit bewusst, wieviel Geld ich fur die jeweiligen Ausgabenposten bereits
ausgegeben habe und wieviel davon noch zur Verfigung steht.

Gab es ein Aha-Erlebnis beziiglich den Ausgaben?

C.S.: Ja, es sind die Ausgaben fur mein Auto. Ich wusste wirklich nicht, dass
«ein Auto» so viel kostet.

S.S.: Die prozentuale Ubersicht der verschiedenen Ausgabenposten hat mich
sehr tberrascht. Ich habe jeweils sehr viel Geld fur Kleinigkeiten ausgegeben,
an welche ich mich nicht einmal mehr erinnern konnte. Nun versuche ich, weni-
ger Geld fur kleine Dinge auszugeben und tberlege mir lieber einmal mehr, ob
diese Ausgabe tatsachlich notwendig ist.

Werden Sie das Tool weiterempfehlen? Wenn ja, wem?

C.S.: Ja, allen, die ihr Budget ganz einfach und tbersichtlich handhaben wollen.
S.S.: Das Tool ist auf jeden Fall empfehlenswert. Ich werde es vor allem Freun-
den weiterempfehlen.

Der Infostand der Hypi mit Finanztool-Demo bescherte Aha-Erlebnisse.



Personlich

Die Hypi in Rupperswil feiert

Geschaftsstelle 35 Jahre unter Leitung von Fritz Holliger

Am 5. November 1979 6ffnete die Hypi in Rupperswil erstmals ihre Turen. Im glei-
chen Jahr startete Fritz Holliger in einem Zweier-Team seine Tatigkeit als eidg. dipl.
Bankbeamter. Zu einer Zeit, als beispielsweise an jedem Monatsende mehrere CHF
100000 Bargeld an die Rupperswiler Firmen fiir Lohnzahlungen ausbezahlt wurden.
Uber 100 Lehrlinge absolvierten in den vergangenen Jahrzehnten in der Hypi Rup-
perswil einen Stage. Heute zahlt die Bank zehn Angestellte, welche sich taglich fir
das Vertrauen von weit iber 1000 Kunden einsetzen.

Nach dieser langen Zeit steht fur Fritz Holliger nun der wohlverdiente Ruhestand vor
der Tur. Wir danken ihm an dieser Stelle ganz herzlich fur sein grosses Engagement.
Zugleich freuen wir uns, Ilhnen den neuen Geschéaftsstellenleiter Renato D’Angelo
vorzustellen.

«Ich bin in Winznau SO aufgewachsen und wohnte die letzten neun Jahre in Hallwil.
Vor kurzem bin ich mit meiner Familie in das neuerstellte Einfamilienhaus in Rupperswil
eingezogen. Meine letzten 24 Jahre habe ich bei der UBS verbracht. Zuletzt arbeitete
ich als Kundenberater im Private Banking fur Schweizer Kundschaft. Berufsbegleitend
habe ich den Finanzplaner mit eidg. Fachausweis und das Wealth Management Diplo-
ma abgeschlossen. Die Freizeit geniesse ich mit meiner Familie, mit Freunden und bei
sportlichen Aktivitaten.»

Was hat Sie dazu bewogen, zur Hypi zu wechseln?

«Die Herausforderung, bei einer unabhangigen und regional erfolgreichen Bank tatig zu
sein war fur mich ausschlaggebend. Die Entscheidungswege sind sehr kurz. Ich kann
mein bestehendes Netzwerk nochmals neu auf einem Giberschaubaren Markt ausbau-
en. Ein weiterer Punkt ist, dass ich schon einige Mitarbeitende der Hypi vor meinem

Stabsubergabe per 1. Dezember 2014 von Fritz Holliger an Renato D'Angelo.

Antritt personlich gekannt habe. Ich konnte mir die Zusammenarbeit in diesem Team
sehr gut vorstellen.»

Welche Ziele haben Sie sich gesetzt?

«lch méchte zusammen mit meinen Mitarbeitenden die bereits bestehende und auch
die neue Kundschaft von der Service- und Beratungsqualitat der Hypi Gberzeugen.
Die Geschaftsstelle darf auf eine sehr treue Kundschaft zahlen. Die grosse Markt-
durchdringung wurde mit viel Herzblut und Bestandigkeit der Belegschaft erreicht.
Dies gilt es nun weiter zu festigen. Der Hypi-Kunde soll stets positiv von seiner Bank
berichten.»

sandra.riederer@hbl.ch/062 885 13 45
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V.l.n.r: Fritz Holliger, Nicole Gysi, Sabrina Schutz, Stefan Hubler, Sabrina Hunkeler, Renato D'Angelo, Hanspeter Wehrli, Claudia Stiess, Marianne Baumann, Rula Frei.

KMU - unsere Leidenschaft

Automobile Horizonterweiterung
Unsere KMU-Berater noch nadher bei den Kunden

Um den Alltag unserer KMU-Kundschaft zu kennen, Visionen und Ideen zu verstehen und
auf Augenhdhe von «Gleichem» sprechen zu kénnen, verzichtete diesmal der «Béanker»
Mario Bruder auf Anzug und Krawatte.

«Gespannt, was meine heutigen Aufgaben als <Mechaniker> sind, mache ich mich auf
den Weg in die Garage Zimmerli in Lenzburg. Nach kurzem Stopp fir einen Znuni-
Einkauf, begebe ich mich in die Werkstatt und werde bereits vom Garagisten Giuseppe
Longa erwartet.

Auf dem heutigen Programm stehen unter anderem einige Radwechsel sowie Olwech-
sel. Einen Neuwagen durfen wir fur die Auslieferung vorbereiten. Andere Autobesitzer
erfreuen sich beim Abholen ihrer Autos tber die grindliche Innen- und Aussenreini-
gung. Schnell stellt sich heraus, dass ein Alltag in einer Autogarage nicht zu verglei-
chen ist mit einem ,Bénkeralltag’. Bequemes Sitzen kennen die Mechaniker wahrend
der Arbeitszeit nicht, die meisten Arbeiten werden in gebtickter Stellung vor oder
liegend unter einem Auto verrichtet.

Ein spannender und abwechslungsreicher Arbeitstag neigt sich dem Ende zu. Ich hatte
die Gelegenheit, den Alltag in einer Autogarage kennen zu lernen. So kann ich in Zu-

kunft die Anliegen und Ideen von Giuseppe Longa besser verstehen.»

mario.bruder@hbl.ch/062 885 13 63

Unser KMU-Berater Mario Bruder (im roten Shirt) durfte — nattrlich unter Aufsicht — auch selber Hand anlegen.



Projekte

Der Hauptsitz der Hypi erstrahlt in neuem Glanz
Eréffnungsfest am 18. April 2015

Die 4 '2-jahrige Umbauzeit am Hauptsitz der Hypi in Lenzburg ist beendet. Das Eroffnungsfest findet am 18. April 2015 statt. Wir freuen uns jetzt schon darauf,

Das Resultat darf sich sehen lassen. mit lhnen den Umbau-Abschluss zu feiern und lhnen einen «Blick hinter die Kulissen
der Hypi» zu ermoglichen.

Wahrend der gesamten Umbauzeit war der Hauptsitz gedffnet. Wir danken lhnen,

geschatzte Kundinnen und Kunden, fir das Verstandnis und laden Sie herzlich ein, sandra.riederer@hbl.ch /062 885 13 45

Ihre Bank nun wieder frei von jeglichen Beeintrachtigungen zu besuchen. Fur Sie

umgebaut und eingerichtet wurden die folgenden Bereiche:

Die neue offene Schalterhalle

bietet Ihnen einen persoénlichen und direkten Kontakt mit Ihrem Berater. Die neue
Beleuchtung mit wolkenférmigen LED Lampen schafft eine angenehme Atmosphare.
Der Bodenbelag mit den traditionellen Pflastersteinen, welche den urspringlichen
Charakter mit dem fliessenden Ubergang vom Aussen- zum Innenbereich bewahren,
wurde beibehalten.

Die 24h-Zone mit dem Bancomaten

dem multifunktionalen Geldautomaten, einem Sicherheitsbriefkasten sowie einem
Tag- und Nachttresor ermoglicht einen vollumfanglichen Service zu allen Tages- und
Nachtzeiten.

Die Lounge im Erdgeschoss

besteht aus einer Kaffeezone mit einer Theke sowie einem schonen Sitzbereich.
Daneben koénnen die Kinder lhrer Kreativitat an modernen Unterhaltungsgeraten freien
Lauf lassen.

Die bekannte Brunnenanlage

ursprunglich von der Kunstlerin Rosa Studer-Koch geschaffen, erstrahlt in neuem
Glanz mit Wasser- und Lichtspiel. Das Gesamtkunstwerk nimmt den Grundgedanken
der Eingangshalle als «Marktplatz in der Hypi» auf. Die drei verschiedenen farbigen
Bassin-Ebenen ergeben eine spannende Landschaftsstruktur, die durch bunte Furchen
und Rinnen unterstitzt wird. In dieser Landschaft treffen sich figurliche Elemente in

9 Farben mit ganz unterschiedlichen Gesichtsausdricken. Diese Figuren widerspie-
geln Personen, die unterwegs sind. Sie tauschen sich aus und spielen mit dem
Wasser. Die Banktéatigkeiten werden hier auf eine lebhafte, bunte und spannende

Art visualisiert.

Im ersten Obergeschoss
erwartet Sie ebenfalls eine gemutliche Kaffee-Ecke, welche zu einem anregenden
Gesprach einladt.

Neben dem Kundenbereich wurden auch samtliche Buroraumlichkeiten sowie
Sitzungszimmer umgebaut und neu ausgestattet. So arbeiten alle Mitarbeitenden
der Hypi in neuen Blroraumlichkeiten mit automatisch verstellbarem Stehpult und
moderner Einrichtung.

Die kunstvolle Brunnenanlage ist ein attraktiver Hingucker.




Personelles

Zertifizierte Praxisausbildende 2014
Vier weitere Hypi-Mitarbeitende haben Abschluss geschafft

Neu zertifiziert: (v.l.) Alexander Busser, Karin Wipf, Agnese Fanconi und Beatrice Volkle.

Seit 2011 ist die Hypothekarbank Lenz-
burg von der Schweizerischen Bankier-
vereinigung SBV(g zertifiziert. Damit hat
die Hypi einen zentralen Meilenstein in
der Geschichte der Nachwuchsausbil-
dung gelegt.

Nun sind bereits sieben Praxisausbildende
diesen Weg der Zertifizierung gegangen
und haben den Abschluss mit Bravour ge-
schafft. Hanspeter Wehrli, Susi Dietiker
und Barbara Rohr waren Vorreiter und
haben im vergangenen Jahr die Zertifizie-
rung erreicht. Wir gratulieren nun auch
unseren neu zertifizierten Praxisausbilde-
rinnen Agnese Fanconi (Abteilung Private
Banking), Beatrice Volkle (Abteilung
Privatkunden und Hypotheken), Karin
Wipf (Bereich Anlagekunden und Handel)
und unserem Praxisausbilder Alexander
Busser (Abteilung Allfinanz und Vorsorge)
zum Abschluss in diesem Jahr.

Nutzen dieser Zertifizierung fiir unsere

Bank und unsere Lernenden

e Nachwuchs durch strukturierte Betreu-
ung der Lernenden férdern

Personelles

Eintritt
1. September 2014
Michael Schmid, GST Lenzburg

Jubilaen

5 Jahre
1. September 2014
Sandra Rosa, Hauptsitz Lenzburg

1. Oktober 2014
Birgit Aebersold, GST Dottikon

1. November 2014
Nicole Meier, Hauptsitz Lenzburg

17. November 2014
Katrin Thiirig, Hauptsitz Lenzburg

Impressum

e Sichtbarmachen der Téatigkeit eines
Praxisausbildenden

e Qualitat der kaufmannischen Grundbil-
dung sicherstellen

e Attraktivitat als Ausbildungsbetrieb
erhdéhen

Nutzen fiir die Praxisausbildenden

e Wertschatzung der Praxisausbildenden

¢ Transparenz und Bescheinigung tber
die Ausbildungs- und Fuhrungskompe-
tenzen

e Erhohte Fach- und Sozialkompetenz

e Bessere Chancen auf dem Arbeitsmarkt

Rezertifizierung der Hypi steht kurz
bevor

Mit dem Zertifikat verleiht der Branchen-
verband engagierten Praxisausbildenden
anhand klarer Kriterien die entsprechende
Anerkennung. Die Verantwortung fir die
Inhalte der Zertifizierung, die Durchfth-
rung und Zertifizierung des Prozesses

mit jedem einzelnen Praxisausbildenden
tragt die Ausbildungsverantwortliche Irene
Walter. Sie fuhrt den Prozess, betreut und
begleitet alle Beteiligten.

10 Jahre
16. November 2014
Gaby Wirz, GST Niederlenz

15 Jahre
1. Oktober 2014
Jonny Malki, Hauptsitz Lenzburg

24. November 2014
Heidi Rittimann, GST Mellingen

35 Jahre
3. September 2014
Annelies Walti, Hauptsitz Lenzburg

Bei jeder Zertifizierung eines Institutes ist
auch eine wiederkehrende Rezertifizierung
alle drei Jahre angesagt. In wenigen Wo-
chen wird es soweit sein. Mit gutem Ge-
wissen und professioneller Vorbereitung
stellen wir uns dieser Herausforderung.
Uns ist es wichtig, dass wir auch weiterhin
mit dieser Auszeichnung zusammen unse-
ren Berufsnachwuchs fordern und fordern.

irene.walter@hbl.ch/062 885 13 55

Kundenveranstaltungen 2015

Folgende Anlasse sind furs erste Halbjahr vor-
gesehen, resp. in Planung.

Donnerstag, 5. Marz 2015
Pensionsplanungs-Apéro,
Berufsschule in Lenzburg

Dienstag, 10. Marz 2015
Hypi-Tanz Lenzburg

Samstag, 21. Marz 2015
Generalversammlung Hypothekarbank
Lenzburg AG, Lenzburg

Samstag, 18. April 2015
Einweihungsfest Schalterhalle HS Lenzburg
Lenzburg

Dienstag, 5. Mai 2015
Pensionsplanungs-Apéro,
Aarehof in Wildegg

Freitag, 8. Mai 2015
Jazz in der Hypi

Donnerstag, 21. Mai 2015
Hypi-Tanz Mellingen

Sonntag, 9. August 2015
Jazz in der Hypi... goes downtown

Weitere Informationen und Details auch
beziglich Anmeldung finden Sie unter:
www.hbl.ch/veranstaltungen
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Aktuelle Zinssatze*

Firmen

0.025 % Kontokorrent-Konto

fur geschaftlichen Zahlungsverkehr

0.000 % EURO-Firmenkonto

far geschaftlichen Zahlungsverkehr in EUR

Firmen, Private

0.025 % Mietzins-Konto
fur Mietzinseingénge
0.100 % Sparkonto

zu Sparzwecken

0.050 % Anlagekonto
mittelfristige Anlageform

Private

0.025 % Privatkonto

fur regelméssige Gehaltseingéange und

den privaten Zahlungsverkehr

0.000 % EURO-Privatkonto

fur den privaten Zahlungsverkehr in EUR
0.550 % Bonuskonto

(0.050 + 0.500 %)

fur Baranlagen von mindestens CHF 25'000.—
(1 Jahr Kundigungsfrist)

Ein Barbezug bis CHF 10'000.- pro Kalenderjahr
ohne Bonusverlust méglich!

Vorsorge

1.000 % PRIVOR Vorsorgekonto
Vorsorgesparen Saule 3A, gebundene Vorsorge
1.750 % PRIVIT Einmalpramie

Anlage und Versicherung, Séule 3A und 3B,
freie und gebundene Vorsorge

0.500 % REVOR Freiziigigkeitskonto

Saule 2

1.750 % REVOR BVG-Konto
Pensionskassenlosung fur KMU

Jugendliche

0.750 % Jugendkonto

fur Gehaltsempfanger bis zum 20. Altersjahr
0.750 % Ausbildungskonto

bis zum Abschluss der Ausbildung,
langstens bis zum 30. Altersjahr

0.750 % Jugend-Sparkonto

bis zum 20. Altersjahr

Private 60plus

0.025 % Privatkonto 60plus

fur AHV- und Renteneingange ab dem
60. Altersjahr

0.100 % Sparkonto 60plus

zum Sparen ab dem 60. Altersjahr

Vereine
0.100 % Vereinskonto
das Basiskonto fur Vereine

Kassenobligationen

Laufzeiten Zinssitze
2 Jahre 0.250 %
3 Jahre 0.375%
4 Jahre 0.500 %
5 Jahre 0.625 %
6 Jahre 0.750 %
7 Jahre 0.875%
8 Jahre 1.000 %

* Zinssatze zum Zeitpunkt des Redaktionsschlusses.
Anderungen vorbehalten.

Wettbewerb

Die Gewinner
vis-a-vis 2/14

In unserem Wettbewerb im «vis-a-vis» vom
August 2014 fragten wir <Welcher Rechts-
akt ist fir den Erwerb von Wohneigentum
vorgeschrieben?»

Die richtige Antwort lautete: «Offentliche
Beurkundung».

Uber 750 Leserinnen und Leser haben
diese Losung eingeschickt.

Das Hypi-Goldvreneli hat gewonnen:
Carole Kliem, Lenzburg

Je ein Hypi-Schreibset erhielten
Werner Wyser, Seon

Ursula Siegrist, Staufen

John Decker, Lenzburg

Anna Fischer, Mellingen

Trudi Hanhart, Mériken

Herzliche Gratulation!

Allen anderen Einsenderinnen und Ein-

sendern danken wir firs Mitspielen und
winschen viel Glick bei der Auflésung
des neuen Wettbewerbes.




